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ASSESSORIA JURIDICA AS EMPRESAS

Acordo UE-Mercosul

é ‘“passaporte estratégico”

E visto como uma
oportunidade
estratégica para
empresas
portuguesas.
Promete acesso
preferencial

a um vasto

mercado e maior
ilidade
uridica, beneficiando
varios setores-chave
da economia
nacional. Ao mesmo
tempo, impoe
elevados requisitos
regulatérios e de
sustentabilidade,
exigindo forte
investimento em
compliance
e assessoria juridica
especializada.
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acordo comercial
“historico” entre a
U'nido  Europeia
(UE) e o Mercosul
foi formalmente as-
sinado este sabado, 17 de janeiro,
mais de duas décadas depois de se
terem iniciado as negociacoes en-
tre as duas regioes. E apesar de ain-
da faltarem passos para gque o en-
tendimento entre os 27 e a Argen-
tina, Brasil, Paraguai e Uruguai
possa entrarem vigor - ate porque,
na quarta-feira, o Parlamento Eu-
ropeu aprovou uma resoluciio so-
licitando um parecer juridico do
Tribunal de Justica da Unido Eu-
ropeia (T.JEU) sobre o acordo,
que, na pratica, suspende o seu
processo de implementacio  os
achvogados notam que representa
ja uma “oportunidade significati-
Vil paraasempresas portuguesas.
“E um marco historico ¢ um
passaporte estrategico para as em-
presas portuguesas acederem a
um mercado de 270 milhoes de
consumidores”, diz Pedro Mar-
gques Bom, socio da Cuatrecasas.
Acrescenta que “reforca a autono-
mia estrategica da UE, permitin-
dodiversificar mercados e cadeias
de abastecimento face a incerteza
comercial com parceiros como os
EUA, marcada por tendéncias
protecionistas e geopoliticas™.

Jorge Brito Pereira, “partner”
da.]+ Legal, nota gue, “do pontode
vista juridico, representa, nummo-
mento geoestrategico tho comple-
X0 como aquele que vivemos, um
salto gualitativo na previsibilida-
de, na reducio de barreiras e na
criacaode umquadro mais estavel
para o investimento reciproco e

para a cooperacao regulatoria”.
ara as empresas portuguesas,

ara empyresas portuguesas
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Jorge Saenz/AP

Von der Leyen assinou formalmente o acordo em Assuncao, capital do Paraguai, no dia 17 de janeiro.

refere o advogado da J+ Legal,
“surgem oportunidades muitore-
levantes™, entre as guais sublinha
0 “acesso preferencial a grandes
mercados emergentes, reforeo das
exportacoes, malr seguranca

Intensificacao

da concorréncia
em segmentos
especificos

e 0 aumento

das exigéncias
regulatorias serao
principais desafios
para empresas,
dizem advogados.

para investir e novas possibilida-
des nos setores agroalimentar,
energetico, industrial, tecnologi-
coedeservicos™. Ainda além des-
tas areas, Jose A Nogueira, “ma-
naging partner” da RSN Advoga-
dos, destaca que “setores comovi-
nhos, textil, calcado, ceramica e
componentes automoveis pode-
rio explorar novos mercados, es-
pecialmente numa conjuntura in-
ternacional mais restritiva”.
Assim, do ponto de vista em-
presarial, nota José A. Nogueira,
“destaca-se aforte reducio tarifa-
ria, a disciplina regulatoria e a pre-
visibilidade juridica, mas também
se identificam riscos, sobretudo
M Areas COmoO CONCOITENCia, Sus-
tentabilidade e liigios internacio-
nais” num entendimento que pre-

vea “aeliminacio gradual de tan-
fas sobre cerca de 91% a 92% do
valor das trocasem 15 anos, abran-
gendo mais de 700 milhoes de
consumidores”.

De salvaguardas a desafios

Nestamedida, “a aberturado mer-
cado europeu a produtos do Mer-
cosul traz desahos™, concorda o li-
der da RSN, “como a intensifica-
¢io da concorréncia em segmen-
tos especificos e o aumento das
exigencias regulatorias”™. “As em-
presas portuguesas terdo de inves-
tir em compliance e certificacoes
para tirar pleno partido do acordo,
enfrentando ainda a complexida-
de das regras de origem e mecanis-
mos de reequilibrio, além de po-
tenciass lihglos que exigirdo apoio



juridico especializado™, conclui o
especialista.

Mas “o tratado ndo ¢ um che-
que em branco”, sublinha Pedro
Marques Bom. A integracio,
como diz, “ocorre sob o novo
‘muro regulatorio’ de Bruxelas,
onde a abertura comercial € con-
trabalancada por um rigoroso po-
liciamento normativo™. Paraoad-
vogado, o acordo reflete o “Efeito
Bruxelas”: empresas sul-amernica-
nas deverdo conformar-se comas
NOMIES CUrOPeias” e, Por isso, para

‘ortugal, “a vantagem ¢ normati-
va', jaque “as nossas empresas do-
minam o ADN da conformidade
europeia, ganhando vantagem
competitiva num mercado ex-
traordinario, com um gquadro re-
gulatorio menos exigente do ou-
tro lado do Atlantico™. Por outro
lado, atira, “a ansiedade quanto a
uma possivel inundacio de produ-
tos a precos reduzidos é natural,
mas mitigada por um conjunto de
salvaguardas”. “0) acordo preve
gquotas, mecanismos antidumping
e reposicao de tarifas perante pri-
ticas desleais ou prejuizos a indus-
tria local.”

() advogado da Cuatrecasas
explica que “a competitividade do

preco baixo’ € filtrada por clausu-
las de sustentabilidade que con-
dicionam preferéncias tarifarias
a0 cumprimento do Acordo de
Paris”. “Produtos oriundos de
desflorestacio ou com baixos pa-
droes laborais podem ser trava-
dos, ficando as empresas sujeitas
ao escrutinio de investimento es-
trangeiro pela Comissio Euro-
peia e ao nivel nacional (caso o
(;overno implemente o regime de
[nvestimento Direto Estrangeiro
aplicaivelna UE)." =
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Servigos juridicos ganham
peso estrategico na relacao
comercial entre 0os blocos

A procura por servicos juridicos
de apoio as empresas, sobretu-
do em areas como comercio in-
ternacional, investimento, con-
tratos e compliance, vai crescer
de forma significativa comaen-
trada em vigor do acordo comer-
cial entre a Unido Europeia e os
paises do Mercosul. E o que di-
zem os advogados, que desta-
cam um novo quadro regulato-
rio mais exigente, envolvendo
concorrencia, ESG, investimen-
to estrangeiro e propriedade in-
telectual. Neste contexto, a as-
sessoria juridica especializada,
com presenca transatlantica,
torna-se um ativo estratégico
para as empresas.

“0) acordo abre um amplo
leque de oportunidades juridi-
cas tanto para empresas quan-
to para profissionais do setor
| juridico de apoio as empre-
sas|”, diz.José A Nogueira, “ma-

Abertura do
mercado europeu
a produtos

do Mercosul traz
desafios como [...]
0 aumento

das exigéncias
regulatérias.

JOSE A. NOGUEIRA

“Managing partner”
da RSN Advogados

naging partner” da RSN Advo-
gados. Nesta medida, “é espera-
do um aumento na procura de
servicos juridicos voltados para
o comercio internacional eo in-
vestimento, abrangendo tam-
bém a elaboracio contratual e
aimplementacio de priticas de
compliance, dado o crescimen-
to da necessidade de assessoria
especializada”™.

Para Antonio Souto Moura,
advogado da Cuatrecasas, |o
acordo | representa uma altera-
¢io de paradigma, visto que “to-
dos os atores envolvidos nesta
nova parceria comercial terdode
atuar dentro de um quadro re-
gulatorio exigente e complexo,
que conjuga regimes tarifanos
com concorrencia, direito do
consumo, propriedade intelec-
tual e ESG™. De facto, nota, “as
empresas do Mercosul que quei-
ram reforcar cadeias de abaste-

Areas com maior
impacto deverao ser
o direito comercial

e contratual
internacional,
investimento
estrangeiro, fusoes
e aquisicoes, fiscal
e aduaneiro,
destacam
especialistas.

cimento na Europa enfrentario
o rigor do Regulamentorelativo
aos Subsidios Estrangeiros, ins-
trumento que visa filtrar aquisi-
coes de empresas e participa-
¢oes em concursos publicos em
que apoios de Estados terceiros
(face a UE) possam distorcer a
concorrencia”. “A este controlo
da Comissiio soma-se o escruti-
nio nacional do Governo ao In-
vestimento Direto Estrangeiro
em Portugal, uma area onde o
pais (por inércia) tem atrasado
o ‘enforcement’ do regulamen-
to de ‘screening’ europeu”, argli-
menta o especialista

Jorge  Brito  Pereira,
“partner” da.J + Legal, concorda
que “¢ claramente expectavel
um aumento significativo da
procura por servicos juridicos de
apoio as empresas . Diz que o
“acordo tera um efeito transver-
sal, muito embora as dreas com

¢

ocorre sob

omvo‘mwo
regulatério’ de

Bruxelas, onde a
abertura comerdial é

contrabalancada por
um rigoroso

policiamento
normativo.

PEDRO MARQUES BOM
SOcCio da Cuatrecasas

maior impacto devam ser o di-
reito comercial e contratual in-
ternacional, investimento es-
trangeiro, fusdes e aquisicoes
(M&A, nasigla em inglés), fiscal
e aduaneiro”.

Entre as areas que deverio
beneficiar de maior procura, o li-
der da RSN destaca ainda “a
crescente necessidade de forta-
lecer a protecio dos direitos de
propriedade intelectual, licen-
ciamento e ‘cobranding’, o que
reforca a importancia de estra-
tégias junidicas inovadoras para
diferenciar produtos e resguar-
dar ativos™.

“Neste novo xadrez global, os
servicos juridicos especializa-
dos, com presenca simultinea
dos dois lados do Atlantico, pas-
S2IM a ser um novo ativo na geo-
metria comercial entre Europa-
-Ameérica Latina”, conclui o ad-
vogado da Cuatrecasas. s

o

Representa [...] um
salto qualitativo na
previsibilidade, na
reducao

de barreiras

e na criacao de

um quadro mais
estavel para

o investimento.

JORGE BRITO PEREIRA
“Partner” da J+Legal
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